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公式サイト

公式サイト

ベルフェイス株式会社

電話しながら、対⾯以上の商談を実現するオンライン営業システム

DX推進を「プロ⼈材」と「ITサービス」で⽀援

株式会社コミクス

bellFaceは電話を使った、オンライン営業に特化した国内シェアNo.1のシステムです。複雑な設定が⼀

切不要で、ネットが苦⼿なお客さまにも使いやすく、リリースから5年で3,000社以上の企業に導⼊され

ています。

※クリックでWebページに⾶べます

※クリックでWebページに⾶べます

「kyozon.」はSaaS事業者のトップライン売上を拡⼤⽀援するビジネスマッチングプラットフォームで

す。売上のトップラインを上げたいSaaS事業者様とDX推進の⼀環で新たなサービス導⼊を検討している

企業様をマッチングする上で、kyozon.がコンシェルジュとして⼀次説明をさせていただいております。

https://bell-face.com/
https://www.comix.co.jp/


公式サイト 公式サイト

株式会社RevComm ZENoffice株式会社

MiiTel�
テレワーク営業を⼀元管理

LTV最⼤化を実現するCRM
データ分析ソリューション

電話営業やコールセンター業務に

おける、会話のラリーの回数や、

話す量・聞く量などをAIで検出、
⾼精度のフィードバックを⾏うこ

とで商談獲得率・成約率向上を実

現するIP電話システムです。

弊社はCRM、MA（マーケティング
オートメーション）、分析に強みを

もつデジタルマーケティングエージ

ェンシーです。

※クリックでWebページに⾶べます ※クリックでWebページに⾶べます

公式サイト 公式サイト

レッドフォックス株式会社 アステリア株式会社

企業のDX化を推進！
業務効率化アプリ

営業⼒強化の鍵はコンテン

ツ管理！30⽇間無料お試し

cyzen(サイゼン)はスマホで業務効
率化！ファクトデータで業務を可

視化、�正しいデータと情報が集ま
るので正しい分析が可能に。成果

に繋がるDX化をサポートします。

セールステックを始めるならコンテ

ンツ管理システム「Handbook」。
1,500件を超える導⼊実績を持ち、
ユーザーの約7割が営業・販促・教
育分野で活⽤されています。※クリックでWebページに⾶べます ※クリックでWebページに⾶べます

http://www.revcomm.co.jp/
https://www.zenoffice.co.jp/
https://www.redfox.co.jp/company
https://handbook.jp/


・「顧客接点のデジタル化」はDXの最重要課題のひとつ

アビームコンサルティング株式会社が年間

売上1000億円以上の企業の部⻑職以上に⾏
ったアンケート調査では、「顧客接点のデ

ジタル化」が新規事業創出に次いで「最も

重要な取り組みテーマ」となっています。

実際に取り組んでいる企業も40％にのぼ
り、顧客とのオンラインコミュニケーショ

ンが重要視されていることがわかります。

※出典：

「⽇本企業のDX取り組み実態調査」結果発表
（アビームコンサルティング株式会社）



IT⼈材⽩書2020によると、DXへの取組にお
いて成功している企業の特徴として、「全

社戦略に基づき、全社的にDXに取り組んで
いること」があげられています。

またIT分野を知る役員の割合も、
DXの成果に⼤きく影響されるとしており、
経営者側の意識が重要とされています。

※出典：

デジタルビジネス推進企業分析

（情報処理推進機構）

・成功のポイントは「全社的な取り組み」



株式会社ストラーツ

住所：107-0062 東京都港区南⻘⼭3-8-40⻘⼭センタービル2F

maii info@cloud-webexpo.com

web https://strarts.co.jp/

出展企業 PICKUP
【営業支援編】

【提供】

http://cloud-webexpo.com/
http://cloud-webexpo.com/

